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ANÁLISIS RAZONADO  

  
ESTADOS FINANCIEROS IFRS AL 30 DE JUNIO DE 2018 

 
 
Con el propósito de realizar un análisis de los estados financieros, preparados de acuerdo a las 
Normas Internacionales de Información Financiera al 30 de junio de 2018 y 31 de diciembre de 
2017, respectivamente, a continuación se presenta un resumen de los principales indicadores 
que permiten obtener una visión resumida de Empresa Portuaria Iquique.  
 
 
I. Variaciones de Estado de Situación Financiera 

 

Junio Diciembre

2018 2017 M$ %

M$ M$

Activos Corrientes 18.244.610     7.572.508   10.672.102 140,9%

Activos No Corrientes 89.005.663     89.533.079 (527.416) -0,6%

Total Activos 107.250.273   97.105.587  10.144.686 10,4%

Pasivos Corrientes 9.621.957       3.890.415   5.731.542 147,3%

Pasivos No Corrientes 32.576.328     32.883.792 (307.464) -0,9%

Total Pasivos 42.198.285     36.774.207  5.424.078 14,7%

Patrimonio (neto) 65.051.988     60.331.380 4.720.608 7,8%

Total Pasivo y Patrimonio 107.250.273   97.105.587  10.144.686 10,4%

Junio Junio

2018 2017 M$ %

M$ M$

Ganancia antes de impuesto 12.923.605 2.661.096 10.262.509 385,6%

Ganancia después de impuesto 4.720.608 1.210.754 3.509.854 289,9%

Empresa Portuaria Iquique

Análisis Razonado Junio 2018

(Valores en miles de pesos)

Variación

Variación 
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a) Análisis de las principales variaciones del Balance  

 

En el siguiente análisis se revisan los aspectos más relevantes de la evolución de los 

componentes del balance, tanto en su aspecto corriente como no corriente. 

 
Activos Corrientes: 
 

Al 30 de junio de 2018 los activos corrientes aumentaron en M$ 10.672.102, equivalentes al 

140,9%, en relación a los existentes al 31 de diciembre de 2017.  

 

Esta variación corresponde principalmente al incremento del rubro “Efectivo y Efectivo 

Equivalente” de M$ 11.720.972, compuesto principalmente por depósitos a plazo generados 

por el pago de la liquidación de los seguros por los terremotos equivalente a UF 390.932. Por 

otra parte, el rubro en análisis se vio compensado, entre otras variaciones, por la baja en los 

activos por impuestos corrientes, debido al uso de los remanentes de crédito fiscal generados 

por la primera etapa del proyecto “Reposición Frente de Atraque Nº1”. 

 

Activos No Corrientes: 

 

Los activos no corrientes, al 30 de junio de 2018, disminuyeron en M$527.416 equivalentes a 

un 0,6% en relación a los registrados al cierre del ejercicio de 2017.  

 

La variación negativa corresponde al menor valor presentado en el canon mínimo garantizado 

el cual experimentó un descenso de M$ 695.903, esto por el incremento en la tasa de descuento 

y tipo de cambio aplicado a la fecha de cierre de los estados financieros intermedios. 

 

En compensación a la baja antes señalada, las “Propiedades, planta y equipos” presentaron un 

incremento neto de M$ 173.419, generado principalmente por el aumento de las obras en curso, 

debido al inicio del proyecto “Reposición Frente de Atraque Nº1- Segunda Etapa” y a la 

depreciación del período.  

 

Pasivos Corrientes 

 

Los pasivos corrientes aumentaron en M$ 5.731.542 (147,3%), considerando especialmente un 

incremento en la provisión por impuesto a la renta a pagar en abril de 2019. 

  

Por otro lado, se observó una disminución, en la porción corriente del crédito de largo plazo 

tomado con banco Itaú - Corpbanca por MUS$ 12.000, destinados a financiar el pago del 
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impuesto a la renta del año anterior. Lo anterior se debe principalmente al pago de MUS$ 1.500 

correspondiente a la primera cuota del crédito antes mencionado.  

 

Pasivos No Corrientes 

 

Los pasivos no corrientes presentan una variación negativa de M$ 307.464 (-0,9%), lo que se 

justifica en gran medida por la variación de los siguientes rubros: 

 

 Una disminución del rubro “Otros pasivos financieros no corrientes” ascendente a M$ 

117.439, lo que corresponde a la porción no corriente del crédito de largo plazo por 

MUS$ 12.000, afectado también por el pago de la primera cuota del crédito tomado con 

banco Itaú – Corpbanca a ocho años plazo.  

 

 En el rubro de “Otros pasivos no financieros no corrientes” se presentan los efectos de 

la valorización del canon mínimo garantizado el cual disminuyó en relación al año 

anterior en M$ 1.050.659, equivalente a un 6,0%. Es importante destacar que la variación 

por este concepto se origina por el efecto de cuantificar a valor actual el activo y por el 

devengamiento de un periodo, el cual se compensa en un 100% con su contrapartida en 

el pasivo tanto corriente como no corriente. En la valoración de este componente se 

utilizó una tasa de descuento de 4,32% a junio 2018 (3,58% al 31 de diciembre de 2017). 

 

 Un incremento en los “Pasivos por impuestos diferidos” en M$ 860.627, incremento 

que se origina por la variación normal de las diferencias financieras y tributarias.  

 
Patrimonio 
 
En el primer semestre de 2018, el patrimonio de la empresa tuvo un incremento de 7,8%, 

correspondiente al resultado después de impuestos, el cual asciende a M$ 4.720.608. 

 

b) Análisis del Estado de Resultados Integrales 

 

El análisis de los resultados integrales se centra en la comparación de los saldos acumulados a 

junio de 2018 y junio 2017. 

 

Al 30 de junio de 2018 la utilidad antes de impuesto ascendió a M$ 12.923.605, lo que refleja un 

aumento en los resultados de M$ 10.262.509, lo que corresponde a 385,6% superior respecto a 

igual periodo del año anterior, atribuido principalmente a que en el primer semestre del 2018, 

se recibió el pago de la liquidación de la recuperación de seguros por los terremotos del año 

2014, equivalente a UF 390.932.  
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01.01.2018 al 01.01.2017 al

30.06.2018 30.06.2017

M$ M$

Canon de Arriendo ITI 1.485.825          27,9% 1.353.595          

T.U.P. (Tarifa Uso de Puerto) 2.284.466          42,9% 2.399.475          

Servicios por uso de muelles nave / carga 150.769             2,8% 52.734               

Servicios de almacenaje y acopio 380.535             7,1% 346.309             

Concesiones y usos de áreas 861.320             16,2% 860.719             

Otros servicios 160.363             3,0% 169.481             

Total ingresos ordinarios 5.323.278          100% 5.182.313          

Otros gastos, por naturaleza (1.392.465) 46,1% (1.232.235)

Gastos por beneficios a los empleados (770.685) 25,5% (857.157)

Gasto por depreciación y amortización (840.583) 27,8% (779.018)

Materias primas y consumibles utilizados (17.710) 0,6% (27.782)

Total gastos y costos ordinarios (3.021.443) 100% (2.896.192)

Otras ganancias (pérdidas) 10.873.493 798.039

Ganancia (pérdida) de actividades operacionales 13.175.328 3.084.160

 
 

Pese a la caída de un 7,3% en el tipo de cambio, los ingresos al 30 de junio de 2018 aumentaron 

en un 2,7% en comparación al mismo período del año anterior. De los factores que influyeron 

positivamente destacan los ingresos por: “Uso de Muelle Nave/Carga” que aumentó en MM$ 

98 (185,9%); “Canon de Arriendo ITI” con MM$ 132,2 (9,8%); “Almacenaje” con MM$ 34,2 

(9,9%) y en menor medida “Concesiones y Usos de Áreas” en MM$ 0,6 (0,1%). Dentro de las 

principales bajas, se observan: La T.U.P. que disminuyó en MM$ 115 (-4,8%) principalmente 

por la devaluación de la divisa y otros ingresos en MM$ 9,1 (-5,4%). 

 

El “Resultado de las Actividades Operacionales” se incrementó en un 327,2%, asociado 

principalmente a la recuperación de los seguros mencionados anteriormente. Asimismo, el 

periodo reveló un aumento de 4,3% en los “Costos y Gastos”. Los principales gastos que 

afectaron, fueron: depreciación y amortización, honorarios por la asesoría en la recuperación de 

seguros asociados al terremoto, primas de seguros, marketing y patentes. Lo anterior se vio 

compensado, en parte, por la disminución del bono por término de negociación pagado en 2017, 

así como, las indemnizaciones por finiquitos.  
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El “Resultado Antes de Impuesto” aumentó en MM$ 10.262,5 debido a factores financieros 

ajenos a la operación como son: el pago de la diferencia de la liquidación de los seguros por los 

terremotos equivalente a UF 390.932, la diferencia de cambio de la deuda contraída con banco 

Itaú por MUS$ 12.000 y lo que corresponde a la deuda ITI por el valor residual de las obras 

obligatorias que se deberá pagar al término de la concesión. 

 

c) Análisis del Estado de Flujos de Efectivo 

El pago de la liquidación de los seguros por los terremotos del 2014, afectó positivamente a 

todos los informes financieros del primer semestre del año en curso. Lo que respecta al flujo de 

efectivo, se reflejó en un mayor flujo neto originado por las actividades de la operación respecto 

al año anterior de M$18.034.521. Este mayor valor, debería mantenerse durante el presente año.   

El flujo de las actividades de  inversión se presenta negativo, con un total de M$ 3.708.869, 

inferior al registrado en el período 2017. Este flujo negativo se origina por la disminución de los 

desembolsos originados por la adquisición de propiedad, planta y equipo, considerando que en 

el primer semestre del año anterior se terminó de pagar la primera etapa del proyecto 

“Reposición Frente de Atraque Nº1”. 

 

En cuanto a los flujos de las actividades de financiamiento, el primer semestre de 2018 presenta 

un flujo negativo de M$ 1.134.500, monto que se genera por el pago de la primera cuota del 

crédito a ocho años plazo tomado con Banco Itaú por MUS$ 12.000. 

Con todo, aun cuando el Estado de Flujos de Efectivo se presenta positivo, la empresa cuenta 

con una línea de sobregiro aprobada por M$1.850.000, para cubrir futuros flujos o necesidades 

de caja. 
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II. Análisis de los principales indicadores financieros 

 

Junio Diciembre

2018 2017

Liquidez

Liquidez Corriente (1) 2,04                2,35            

Endeudamiento

Razón de endeudamiento (2) 0,38                0,30            

Proporción de la deuda

Deuda corriente sobre deuda total 0,23                0,11            

Deuda no corriente sobre deuda total 0,77                0,89            

Junio Junio

Rentabilidad 2018 2017

Rentabilidad del Patrimonio 7,3% 2,1%

Rentabilidad del Activo (1) 4,8% 1,4%

Junio Junio

2018 2017

EBITDA M$ M$

Ganancia antes de impuesto 12.923.605 2.661.096

Gastos por depreciación y amortización 840.583 779.018

Ingresos financieros (178.745) (16.736)

Costo financiero (1) (76.764) 398.974

Utilidad diferida activos en concesión (334.332) (334.332)

Diferencias de cambio 516.778 (8.264)

Resultados por unidades de reajuste (9.546) 49.090

Total EBITDA 13.681.579 3.528.846

(2) El pasivo fue depurado de los ingresos diferidos por cánones garantizados y obras ITI, ascendente a M$17.623.529 en junio

de 2018 (M$18.621.567 en diciembre de 2017).

(1) El activo fue depurado de los cánones garantizados por cobrar, ascendente a M$9.599.566 en junio de 2018 (M$10.263.273

en diciembre 2017).

(1) El pasivo fue depurado de los ingresos diferidos por obras ITI, ascendente a M$ 668.663 para junio de 2018 y diciembre de

2017.

(1) Costo financiero atribuible al valor residual que la Empresa cancelará a ITI, al final de la concesión por las obras obligatorias 

y al crédito de L/P tomado con banco Itaú por MUS$ 12.000.
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Liquidez: 

 

Al 30 de junio de 2018 este indicador presenta una disminución de 13,2% en relación al 31 de 

diciembre de 2017, asociada principalmente a la mayor provisión de impuesto a la renta por 

pagar en 2019.  

 

Endeudamiento: 

 

Los índices de endeudamiento presentan un aumento de 26,7% entre los estados financieros al 

30 de junio de 2018 y 31 de diciembre de 2017; lo anterior, producto del incremento en el 

patrimonio, asociado a la ganancia después de impuestos y a los pasivos corrientes, 

principalmente influenciados por la mayor provisión de impuesto a la renta por pagar en el 

próximo año. 

  

Rentabilidad: 

 

En cuanto a la Rentabilidad, presenta un considerable aumento producto de que, en lo que va 

del 2018, se recibió el pago de la diferencia de la liquidación de los seguros por los terremotos 

equivalente a UF 390.932, lo que generó un resultado después de impuesto mucho más alto que 

el logrado en mismo período de 2017.   

 

El resultado del EBITDA, del período 2018, es otra presentación de lo analizado anteriormente, 

el que es superior en un 287,7% al alcanzado en el mismo periodo año anterior.  

 

 

III. Análisis Operacional 

 

Pese a la recuperación de 39.661 ton en el mes de junio, que significó acortar la brecha en el 

tonelaje total transferido acumulado, éste bajó de 1.180.305 a 1.161.817 (-1,6%) y el número de 

naves atendidas pasaron de 217 a 198 (-8,8%). De los indicadores de eficiencia, el movimiento 

de contenedores por hora efectiva se mantuvo en 38 Un/Hr. y el tiempo de ocupación efectivo 

de frentes de atraque disminuyó de 21,79% a 19,63%. Finalmente, destaca el incremento en el 

TRG, el que pasó de 10.165.606 a 10.455.230 (2,8%), asimismo, asociado al incremento de 

operaciones portuarias, está la carga en tránsito a Bolivia y la Carga Vehículos, que lo hizo en 

un 20,8% y 15,9%, respectivamente. Por su lado, el incremento de la carga de contenedor full 

pasó de 6,95 ton/teus a 7,47 ton/teus.  
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Lo anterior se presenta en el siguiente cuadro: 

 

ACUMULADO Junio Junio Variación

2018 2017

Tonelaje Transferido 1.161.817 1.180.305 -1,6%

T.R.G. 10.455.230 10.165.606 2,8%

Naves atendidas 198 217 -8,8%

Carga Vehículos 103.848 89.563 15,9%

Importaciones 586.416 605.858 -3,2%

Exportaciones 286.432 307.843 -7,0%

Tránsito Bolivia 176.938 146.525 20,8%

Carga contenedorizada 941.120 939.138 0,2%

Carga Fraccionada 100.230 112.773 -11,1%

Carga Granel 16.619 38.830 -57,2%

Transito total 190.696 153.947 23,9%  
 

Análisis de la competencia: 

 

En cuanto a la competencia, podemos indicar que los principales competidores del Puerto de 

Iquique, en lo que respecta a competencia interportuaria, son los puertos de Arica, Antofagasta 

y Angamos, por su cercanía geográfica y tipos de carga transferida. 

 

También es importante tener presente que, producto del proceso de concesión que comenzó 

en el año 2000, la Empresa Portuaria Iquique ha realizado un trabajo en conjunto con la 

concesionaria ITI, la que presenta características de socios estratégicos, ya que comparten el 

objetivo de incrementar la carga total transferida por el puerto, potenciando en forma conjunta 

a Iquique como centro de transferencia de carga y, de esta forma, enfrentando en conjunto la 

competencia externa.  

 

 


